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	Factoring
	Bao thanh toán

	Normally, when the suppliers have decided to sell goods on credit, they believe that the customers are trustworthy and will be able to pay their invoices. They feel sure that they will get paid. But they still have the problem that the customers may delay payment and their money is tied up in unpaid invoices, which is harmful for their business.

Factoring is a way of raising money from unpaid invoices. The factor agrees to buy the invoices of the suppliers at a discount. In this way the suppliers do not have to wait for a long time for payment. Also they do not have to employ staff to recover their debts. The factors make money by getting the full value of the invoices from the customers. Various techniques are used.

However, the factoring companies have to be able to assess the credit-worthiness and credit status of the customers who are given credit if they want to buy unpaid invoices from the suppliers. To get such information they can ask their bank or a credit bureau. These have access to data banks of information on large numbers of businesses. They are able to sell information to business who want to calculate how much credit to allow a customer.

 
	Thông thường, khi các nhà cung cấp phải quyết định bán chịu hàng hoá, họ tin rằng các khách hàng của họ là đáng tin cậy và có khả năng thành toán các hoá đơn của họ. Họ cảm thấy chắc rằng các khách hàng có thể thanh toán, tuy nhiên các nhà cung cấp vẫn có thể gặp rắc rối với các khách hàng chậm trả và tiền của họ sẽ bị đọng lại trong các hoá đơn chưa thanh toán, nó có thể gây hại đến việc kinh doanh của các nhà cung cấp
Bao thanh toán là 1 cách để tăng tiền từ các hoá đơn chưa thanh toán. Nhà bao thanh toán sẽ đồng ý mua các hoá đơn từ nhà cung cấp tại mức giá chiết khấu. Bằng cách này, nhà cung cấp không phải chờ đợi lâu để có được sự thanh toán. Và do vậy họ không phải trả lương nhân viên đi thu nợ từ các khoản nợ của họ. Nhà bao thanh toán sẽ lấy tiền bằng cách thu toàn bộ giá trị hoá đơn từ các khách hàng đã mua hàng. Có nhiều kỹ thuật thu nợ khác nhau được sử dụng.

Tuy nhiên, các công ty bao thanh toán cũng phải đánh giá độ tin cậy tín dụng và thực trạng tín dụng của các khách hàng - những người đã mua chịu hàng hoá trước khi họ muốn mua các hoá đơn chưa thanh toán từ phía nhà cung cấp. Để có được những thông tin tín dụng như vậy, họ có thể hỏi ngân hàng của mình hoặc một cơ quan tín dụng. Ở đây có sự đánh giá thông tin của một lượng lớn các doanh nghiệp thông qua các ngân hàng dữ liệu. Họ có thể bán các thông tin về doanh nghiệp cho những người muốn tính toán liệu cho vay (cấp tín dụng) cho 1 khách hàng này là bao nhiêu.




