Unit 3: 

	INTERNATIONAL PAYMENT
	THANH TOÁN QUỐC TẾ

	Introduction
Today every country in the world buys from other countries and sells to them. The things a country sells to another country are called exports. The things a country buys from another country are called imports. Payment for imports and exports is made through a system called foreign exchange. Foreign exchange works like this. The value of the money of one country in relation to the money of other countries is agreed upon. It is called rate of exchange. These rates of exchange vary from time to time. Sometimes a United States dollar is worth twelve pesos in Mexico. Another time it may be worth eight pesos.
In transactions in International Trade, actual money does not usually change hands. Banks have used the non-cash instruments such as Letter of Credit (L/C), Bill of Exchange, Promissory note … to facilitate the payment in International Trade.


	Lời mở đầu

Ngày này các nước trên thế giới mua từ các nước khác và bán cho họ. Những thứ một quốc gia bán cho một quốc gia khác được gọi là hàng xuất khẩu. Thứ một quốc gia mua từ một quốc gia khác gọi là hàng nhập khẩu. Thanh toán cho hàng hoá xuất khẩu và nhập khẩu thông qua một hệ thống gọi là thương mại quốc tế. Đây cũng là phương thức hoạt động của Thương mại quốc tế hoạt. Giá trị tiền giữa một nước liên quan đến tiền của nước khác theo 1 tỷ lệ nhất định. Được gọi là tỷ giá. Các mức tỷ giá ở từng thời điểm luôn khác nhau. Đôi khi 1 USD đổi được 12 Pê sô Mehicô nhưng vào thời điểm khác 1 USốcc thể chỉ đổi được 8 Pê sô.
Trong các giao dịch Thương mại quốc tế, tiền giao ngay thường không trao tay. Các ngân hàng thường sử dụng các công cụ phi tiền mặt, như Tín dụng thư (L/C), Hối phiếu, Lệnh phiếu … để thuận tiện trong hoạt động Thương mại Quốc tế.
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	Bill of Exchange
	Hối phiếu

	A bill of exchange (B/E) is an order sent by the drawer (the person asking money for money) to the drawee (the person paying) stating that the drawee will pay unconditionally on demand or at a specified time the amount shown on the bill.

A bill can be sight or tenor time. A sight draft or sight bill is paid presentation. In a Documents against Payment (D/P) transaction, the sight draft is presented to the importer with the shipping documents, and the importer pays immediately, i.e. “on presentation” or “at sight”. A tenor bill or time bill can be paid on or within the number of days specified on the bill. A tenor bill is used in a Documents against Acceptance (D/A) transaction.
The bill may be drawn on the importers or a bank. Who ever the drawee is the value of a bill is guaranteed if it is accepted by a well-known bank. This is known as an acceptance bill. This means that that bank will honour it when the Bill matures and take on the risk and work of collecting payment plus the commission from the importers.
The fact that the Bill has a life or tenor of one or more months means that the importers get credit for that period time. At the same time the exporters may obtain (immediately) their money by selling the Bill on the discount market. The buyer discount it by paying the face value minus the discount which is the interest on the Bill for the remainder of its life. At maturity, the holder presents the Bill to the accepting house for payment.
The interest is determined partly by the status of the accepting house (bank) and partly on the interest rates prevailing in the discount market at the time. At first-class name means a lower rate, and a less well-known name produces a higher rate. The higher the rate the greater the discount and the less the value of the Bill in the market. Conversely, the better known the accepting house, the finer the rate and the smaller the discount. However the exporters have to cost the discount into the total price of the export contract.

	Một Hối phiếu (B/E) là 1 lệnh được gửi bởi người ký phát (người đòi tiền) đến cho nhà nhập khẩu (người chi trả) yêu cầu rằng nhà nhập khẩu sẽ phải thanh toán vô điều kiện theo yêu cầu hoặc tại 1 thời điểm nhất định lượng tiền ghi trên tờ Hối phiếu.

Một tờ Hối phiếu có thể được trả ngay hoặc trả có kỳ hạn. Một tờ Hối phiếu trả ngay sẽ được thanh toán ngay khi xuất trình. Trong giao dịch xuất trình Bộ chứng từ chờ thanh toán (D/P), Hối phiếu trả ngay được xuất trình cho nhà nhập khẩu kèm theo chứng từ giao hàng, và nhà nhập khẩu phải thanh toán ngay lập tức, thanh toán “ngay khi xuất trình” hoặc “thanh toán ngay khi nhìn thấy Hối phiếu”. Một tờ Hối phiếu kỳ hạn có thể được thanh toán vào (ngày cuối cùng) hoặc trong thời hạn ghi trên Hối phiếu. Một tờ Hối phiếu kỳ hạn thường được sử dụng trong một giao dịch xuất trình Bộ chứng từ chờ chấp nhận (D/A)
Hối phiếu có thể được ký phát bởi các nhà nhập khẩu hoặc một ngân hàng. Tờ Hối phiếu được ký phát sẽ có giá trị nếu người chấp nhận đứng ra bảo lãnh là một ngân hàng có tiếng. Tờ Hối phiếu này giống như một Hối phiếu được chấp nhận. Nó có nghĩa rằng ngân hàng sẽ chấp nhận thanh toán Hối phiếu này khi đáo hạn và chịu toàn bộ rủi ro trong việc thu hồi khoản thanh toán kèm theo hoa hồng phí từ các nhà nhập khẩu.

Trong trường hợp tờ Hối phiếu có thời hạn 1 hoặc hơn 1 tháng cũng có nghĩa các nhà nhập khẩu đang nhận được khoản tín dụng trong khoảng thời gian đó. Cùng lúc này, nhà xuất khẩu có thể sẽ nhận được tiền ngay lập tức bằng việc bán tờ Hối phiếu trên thị trường chiết khấu. Người mua chiếu khấu tờ Hối phiếu theo giá trị ghi trên Hối phiếu trừ đi các khoản lãi tính theo số ngày còn lại của Hối phiếu. Vào ngày đáo hạn, người nắm giữ Hối phiếu xuất trình Hối phiếu cho ngân hàng chấp nhận thanh toán (ghi trên Hối phiếu) để được thanh toán.
Mức lãi (từ việc bán chiết khấu Hối phiếu) được xác định một phần bởi uy tín của ngân hàng chấp nhận thanh toán và một phần dựa trên mức lãi suất đang được áp dụng trên thị trường chiết khấu tại thời điểm đó. Loại Hối phiếu thứ nhất có lãi suất thấp, và tên tuổi ngân hàng chấp nhận càng thấp thì sẽ có tỷ lệ chiết khấu càng cao. Tỷ lệ chiết khấu càng cao thì số tiền chiết khấu càng cao và càng thấp nếu tỷ lệ chiết khấu của Hối phiếu trên thị trường chiết khấu thấp. Ngược lại, ngân hàng chấp nhận thanh toán càng có tên tuổi, tỷ lệ chiết khấu càng thấp và khoản chiết khấu cũng nhỏ. Tuy nhiên, các nhà xuất khẩu thường tính khoản chiết khấu vào tổng giá trị hợp động xuất khẩu (*)


(*) đoạn này dịch không chắc lắm ^.^!
For more information, please suggest me at site: http://giangblog.tk 
